MEZUN OGRENCILERIMiZDEN MESAJLAR
AYCAN GUNES

Merhaba ben Aycan, 2024 yili mezunlarindanim. Pazarlama bolimi mezunuyum. Severek okudum ve
bu alanda kendimi gelistirmek icin kurslar aliyorum. Stajimi Kale holding pazarlama béliimiinde yaptim,
okulda 6grendigim cogu seyi uygulamali olarak staj stirecim boyunca tekrar gérdiim. Stajimdan sonra
satig alaninda bir klinikte ise girdim. Satis ve pazarlama farkini o iste iyice anladim. Su an aktif olarak
Medipol Mega Hastanesi'nde hasta kabul gorevlisi olarak galisiyorum ayrica ek olarak yeni basladigim
girisim olan dijital pazarlama alaninda egitim kitabi dedigimiz bir dijital Grlini Instagram hesabimdan
shopier Gzerinden satiyorum. Bu konuda bilgi isteyenlere ilgilenenlere de danismanlik yapiyorum.
Hedefim pazarlama alaninda daha iyi yerlere gelmek bunun icin de egitim almaya devam ediyorum.
Pazarlama ile ilgili olabilecek bir is buldugumda onu yapmak icin elimden geleni yapiyorum bu sekilde
Gzerine koyarak hem kendimi gelistiriyorum hem de istedigim gibi alanimda ¢alisma firsatim artmis
oluyor.

Sizlerle tanistigima memnun oldum.

Basarilar dilerim...

BURAK KANDAN

Merhaba, ben Burak Kandan. Lojistik sektorinde fiyatlandirma ve satis destek alaninda calismaya
devam ediyorum. Calistigim firmada, musterilerimize en uygun lojistik ¢6zlimlerini sunmak icin detayli
maliyet analizleri yapiyor, rekabetci fiyatlandirma stratejileri olusturuyor ve satis silreglerini
yonetiyorum.

Lojistik operasyonlarinin verimli ve sirdirilebilir olmasi igin piyasa kosullarini yakindan takip ediyor,
tasima maliyetleri, guzergah alternatifleri ve tedarik zinciri dinamikleri Gzerine analizler yaparak
misterilere en uygun fiyat tekliflerini sunuyorum. Ayrica, sirket icindeki farkli departmanlarla
koordinasyon saglayarak operasyonel slreclerin sorunsuz ilerlemesine katkida bulunuyorum.

Musteri taleplerini dogru sekilde analiz etmek ve onlara en uygun tasima ¢oziimlerini sunmak benim
icin buyuk bir dncelik. Bu kapsamda, musteri iligkilerini gu¢lendirmek, yeni is firsatlari yaratmak ve
sirketin pazar payini artirmak igin aktif olarak galisiyorum.

Surekli gelisen lojistik sektorinde giincel kalabilmek adina sektorel trendleri takip ediyor, rekabet
analizleri yapiyor ve sirketin fiyatlandirma politikalarini sirekli iyilestirmeye yonelik c¢alismalar
ylrutiyorum.

Kisacasl, lojistik sektoriinde hem maliyet verimliligini saglamak hem de miusteri memnuniyetini
artirmak igin fiyatlandirma ve i satis siireglerini yoneterek sirketin biyimesine katkida bulunuyorum.

ECENAZ KAYA

2016 yilinda Gerede Uygulamal Bilimler Fakiltesinde Pazarlama bolimia 6grencisiydim. Mezun
olduktan sonra pazarlama/satis alaninda 3 farkl iste calistim. Bu esnada 2 farklh bankanin sinavlarina
girip ikisinden de olumlu cevap aldiktan sonra su an calistigim bankayi kabul ederek Misteri iliskileri
Yetkilisi (herkesin bildigi dilde gise) olarak ise basladim. 1.5 sene gisede c¢alistiktan sonra satislarim ve
insan iligkilerimin kuvvetli olmasindan dolayi terfi alarak Bireysel portféy yéneticisi tinvanina sahip
oldum. Aradan 6 ay gegmeden bireysel portfoylikte de kendimi gostererek ticari tarafa gecis yapip, 6
aydir yetkilisi oldugum isletme bankaciligi tarafinda hali hazirda gérev yapmaktayim.

Okudugum bolimin ve tabii siz degerli hocalarimin katkisini hayatimin her alaninda kullanarak
bankanin en gen¢ midiri olmak dncelikli hedefim.

Zamaninda ayni masalarda oturup Pazarlama namina her seyi birlikte 6grendigimiz ve su an bu
boélimde okuyan tim arkadaslarima selami; desteginizi bir an bile esirgemeden elden gelenin fazlasini
verdiginizden dolayi da sizlere tesekkiiri bir borg bilirim.



Nacizane tim herkese sevecekleri bir isi yaptiklari ¢cok glizel bir hayat dilerim. Siz hocalarima da
tekrardan tesekkuri bir borg...

Saygilarimla

EMRE ALICI

Su an aktif olarak Qnb Finansbank’ta calismaktayim ve sézlesme imzaladim. Ogrenci arkadaslara
tavsiyem ilk mezun olduklarinda is bulamazlarsa telasa kapilmasinlar bizlerde yasadik ve su an ¢ok
guzel yerlerdeyiz issizlik psikolojisine girmesinler buradan 6nce benzinlikte ¢alisiyordum o ylzden
bélimlerinin kiymetini bilsinler cok aranan ve &nii agik bir bélim. Orgiin egitimdeki arkadaslara
tavsiyem yuksek ortalama ile bitirerek sertifika ve belge almaya calissinlar. Bunlar cok 6nemli.

EMRE AKTAS

Su an ilbak Holding biinyesinde yer alan Kentvizyon acik hava reklam sirketinde, istanbul Reklam
Planlama departmaninda calisiyorum. Gérevim, istanbul'daki billboard, giantboard ve diger acik hava
reklam drunlerinin envanter durumunu dikkate alarak markalardan gelen kampanyalari en etkili
sekilde planlamak.

Asim donemlerinde envanter yogunlugunu gbéz 6nidnde bulunduruyor, reklam alanlarinin doluluk
oranlarini analiz ediyor ve markalarin hedef kitlelerine en uygun lokasyonlari belirliyorum. Boylece
hem markalarin beklentilerini en iyi sekilde karsiliyor hem de reklam alanlarinin verimli kullanimini
sagliyorum.

EMIN SEMiz

Pazarlama bolimiinden mezun olduktan sonra edindigim bilgi ve becerileri, dinamik ve ¢ok yonlu bir
kariyer yolculuguna donlstirdiim. Su anda akaryakit sektoriinde istasyon mudirli olarak goérev
yapiyor, insan kaynaklarindan planlamaya, tutundurmadan pazarlamaya, satistan operasyon
yonetimine kadar genis bir yelpazede sorumluluk Gstleniyorum.

Egitim hayatim boyunca edindigim stratejik bakig agisi ve analiz yetenegi, is diinyasinda hizli adapte
olmami sagladi. Buglin, ekip yonetimi ve mdsteri iliskileri gibi alanlarda etkin ¢ézimler Ureterek is
sureglerini optimize ediyor, pazarlama alanindaki vizyonumu sahaya yansitarak glcli bir yonetim
anlayisi sergiliyorum.

Her giin yeni deneyimler kazanarak kendimi gelistirirken, mezun oldugum bdélimin bana kattig
degerleri her adimda hissediyor ve bu yolda ilerlemeye devam ediyorum.

GAMZE KESKIN

Merhaba,

Ben Gamze Keskin, Pazarlama béliimi lisans mezunuyum. Su anda désemelik kumas Uretimi yapan bir
firmada ihracat operasyonlarini organize etmekten sorumluyum. Gérev tanimim hakkinda kisaca bilgi
vermek gerekirse:

Oncelikle, misterilerimizden gelen siparisleri sisteme kaydediyorum. Planlama ekibimizden termin
bilgisi geldiginde ise miisteriye order confirmation (siparis onayi) génderiyorum. Uretilen Griinler hazir
oldugunda, misteriyle anlasilan teslim sekline gore ihracat islemlerine basliyorum.

. EXW (Ex-Works) yiiklemelerde dogrudan misterinin forwarderi ile iletisime gecgiyorum.

o Nakliyeyi bizim 6dedigimiz durumlarda ise 3 farkli lojistik firmasindan navlun teklifi alarak, en
uygun fiyatla devam ediyorum.

ihracat islemleri icin hazirladigim belgeler sunlardir:

. Commercial Invoice (Ticari Fatura)

. Ceki Listesi

. Packing List (Paketleme Listesi)

o ihracat Bilgi Formu (Talimat)



. Muhasebe ekibimizin kestigi TR Fatura

Bu belgeler hazir oldugunda, ilgili forwarder ve glimrikglye iletiliyorum. Ardindan beyanname
acllarak ihracat islemleri devam ediyor.

Ana pazarnimiz ingiltere olup, her hafta diizenli ¢ikislarimiz bulunmaktadir. Bunun disinda Amerika,
Almanya, Tayland, Portekiz, Danimarka, italya, Suudi Arabistan, Hollanda, isvicre, ispanya, Japonya ve
Yunanistan ile de sikca calisiyoruz. Ayrica, kesilen faturalarin kontroli ve raporlara islenmesi de
gorevlerim arasinda yer alyor.

NiLSU DiLARA OKER

Mezun oldugum sirecte pandemiden dolayi saglk sektoriinde ilk olarak ise basladim. Acibadem Saglik
Grubunda provizyon kisminda hastalar ameliyat olmadan o6nce sigorta sirketlerinden onaylarini
aliyordum. Sonrasinda kurumsal organizasyonlar diizenleyen Dante Turizm ve Organizasyon sirketinde
Asistan olarak ise basladim. Burada ise slre¢ musterilerin yil sonu etkinlikleri, yurtdisindan ve
yurticinden yodneticilerin bir araya gelerek toplanti veya motivasyon etkinliklerinin organizasyonlari
gerceklestirilmektedir. Bu organizasyonlarda konaklama ve toplanti disinda hediye talebi ya da plaket
gibi istekleri de olmaktadir. Ben istenen talebe gore hediye alternatifleri bulup, tedarikgiler ile goristp
Grdndn satin alinmasini gergeklestiriyorum. Sonrasinda ise gelen Uriinlerin kontroli ve lojistigini
organize ediyorum. Plaket ddiillerinde ise istenen 6zel bir tasarim galismasi varsa tasarim galismasini
gerceklestirecek tedarikgilerden teklif alip talebe en uygun cevabi veren tedarikgi ile anlasip, Gretim
onayini verdikten sonra yine hediyede oldugu gibi Urlnlerin kontroli aglandiktan sonra lojistiginin
gerceklestirilmesini sagliyorum. Bazi musterilerimiz ise sadece Uriin bazh talepleri olmaktadir. Sadece
Urin talebi olan islerde tedarikgiyi bulup, bltcesini de yaptiktan sonra musteri onayina sunup, onay
alindiktan sonra iretimi icin tedarikgiye bilgi verip, ddeme kosullarini konusuyorum. Uretimden sonra
drunlerin kontrollerini saglayip, lojistigini organize ediyorum.

OMER FARUK BAVUK
Merhabalar

Benim adim Omer Faruk BAVUK 2023 GUBYO simdiki adiyla GUBFA’dan mezun oldum. Mezun
olduktan sonra kariyerime (Erso endustriyel sogutma ve mutfak ekipmanlari) endistriyel sogutma ve
iklimlendirme alaninda basladim 6nce pazarlama daha sonrasinda satis alanlarinda faaliyet gésterdim.

Buradaki vizyonumu tamamladigimi distinerek Akasya dizayna giris yaptim kadro planlamasinda
sonra proje operasyon yoneticisi ve sorumlusu gorevine getirildim yaklasik 3 aydir bu pozisyonda
devam etmekteyim. Firmamizin bilinyesinde anlasmali is ortaklarimizin veya istiraklerimizin bulunan
kurumsal firmalarin yeni agilacak olan magazalar ve revize edilecek magazalarin endistriyel sogutma
ve dizayninda operasyon siirecini yonetmekteyim. Bu siirecte askerlik hizmetimi ve kendimi
gelistirmeyi unutmadim AutoCAD, web site gelistirme, Mail ve iletisim aglarini yonetme gibi konularda
kendimi gelistirmeye devam etmekteyim.

SILA ve FATiIH SANSALI
Oncelikle bizlere harika degerler katan sevgili 5gretmenlerimize ve siz degerli dostlarimiza selamlar.

Biz, Bolu Abant izzet Baysal Universitesi Gerede Uygulamali Bilimler Fakiltesi 2020 yilinin mezun
olamayan ilk mezunlari Sila ve Fatih Sansali’yiz. Pek tabii teknik olarak mezunuz fakat pandemi denen
illetin bize getirdigi uzaktan egitimin faydalarini son yilimizda bolca gérsek de ayni zamanda birlikte 4
yil gecirdigimiz arkadaslarimizi ve o6gretmenlerimizin ¢ogunu mezun oldugumuz yil goéremeyen,
vedalasamayan nesil de bizdik maalesef. Mezun olusumuzun lzerinden neredeyse 5 yil ge¢cmis ve bu 5
yilda en ¢ok 6zledigimiz seylerden birinin ders ¢ikisi okulun o uzuun yolunda dona dona ylradagimiz
vakitler oldugunu bilmenizi istiyoruz. Ve evet, inanin bize onu bile 6zliyorsunuz bazen; kaldi ki daha
Ozlenecek nice sagma sey oldugunu fark edeceksiniz gelecekte. Bununla birlikte Gerede’nin egitimimiz
disinda bize kazandirdigi en mihim sey birbirimizi bulmak oldu. Belki de bizim igin isin romantizm
kismiydi o uzun yolda birlikte yirimek ama nihayetinde evlendik ve ayni bélimin mezunu olarak
bolimlerimizin bizi ne kadar uzak yerlere gotirebilecegini fark etmis olduk.



Ben okula ilk basladigimda Pazarlama hakkinda bilgi sahibi degildim bile degildim. Ama giinler ve aylar
gectikce gordim ki bu bolimiin en biyiuk 6zelliklerinden biri, sizden akademik anlamda muthis seyler
beklememekle birlikte vizyonunuzu inanilmaz genisletiyor olusuydu. Tirkiye bilmem kagincisi olmaniz
gerekmiyordu okudugumuz bu bélimde ama mezun oldugumuzda gordik ki bazen gerekmeden de
harika kazanimlar saglanabiliyormus. Bir kadinin neler yapabilecegini gérmek istiyorsaniz Oya hocayi
gozlemlemeniz yeterliydi. Bolu’da kadinlar adina yapilan herhangi bir etkinlikte onu yilmadan ilk
siralarda gérebilirdiniz. Ve inandigi sey ugruna sirdirdigi istikran bizi hep sasirtirdi. iste bu vizyondu.
Kendinizi yalniz hissettiginizde bir abi ya da abla arayisina girdiginizde gideceginiz ilk yer Siileyman ve
Isil hocalarin odalariydi. Geng ve hayatin igine yeni atilan insanlarla, yani onlarla yapacaginiz birkag
dakikalik sohbet bile sizin geleceginize isik tutabiliyordu. Onlar bazilarimizin birkag yil sonraki halleriydi.
iste bu vizyondu. Diinya gériisii hakkinda kendinizi gelistirmek, “Ya bdyle de bir adam/kadin yahut
olay varmis” diyebilmek igin ise tek yapmaniz gereken Tolga ve Volkan hocanin dersini almakti. O
zamanlar bize verdikleri sunum 6devleriyle, reklam kampanyalari projeleriyle belki bizi zorlasalar da,
bugiin hala o sunumlarda edindigimiz 6zglveni, bilgi dagarcigini ve hitabet yetenegini kullaniyoruz.
Onlar zaten gelecekte bunlara ihtiyacimiz olacagini her firsatta dile getiriyordu ki iste bu da vizyondu.
2020 yilinda mezun olduktan 1 hafta sonra memleketime yani izmir'e geri déndigiimde bir e-ticaret
sitesinde ise basladim. Simdiki esim, o zamanki kiz arkadasim Sila ise KPSS’ye hazirlanmaya
baslayacakti. Dijital Pazarlamanin herhangi bir dalinda olmak benim igin yeterliydi. Kesinlikle askerlik,
memurluk gibi islerle kendimi sinirlandirmak istemiyordum. Ozel sektérde sinir yoktu ve ben
gidebildigim yere kadar gitmeliydim. Esimin tek istegi ise memur olmakti.  Yani ne istedigimizi
biliyorduk. Ya da dyle saniyorduk. 2 yil e-ticaret sektdriinde Dijital Pazarlama béliminde ¢alistiktan
sonra askere gittim. Esim ise hala hazirlanmakla mesguldii. Ama askerde fark ettim ki —bolca diiginme
sansiniz oluyor beyler- benim derdim 6zel sektérde ylikselmek, plazalarda bilmem ne “manager’t”
olmak degilmis. Ben Dijital Pazarlamayi seviyormusum ama 0Ozel sektoriin sadece sektoér kismi
glzelmis, 6zel kismi degil. Boylece yapabilecegim seyler hakkinda planlar kurmaya basladim ki esim
hala sinava hazirlaniyordu.

Gegen zamanla askerlik bitti. Fakat bu siirecte aile fertlerimin hastaliklari dolayisiyla haftada 3-4 giin
hastaneye git gel derken sevdigim sektérin “6zelinde” dahi ise giremeyecek kadar yogundum. Hal
boyleyken evden galismak adina bir seyler yapmaliydim. Bilirsiniz, evden yapabileceginiz tonlarca is
vardi. Fakat ben kendime ket vuramazdim. Bir firmada ise girip uzaktan ¢alismak diinyanin en normal
seyiydi ama ben bunu istemedigimi fark etmistim. Ne olursa olsun kendi isimi yapmaliydim. Hal
boyleyken yapabilecegim en az maliyetli islere odaklandim. Esim ise hala o vakitlerde sinava girmisti.
Gecmiste amator radyoculukla ve metin yazarligiyla ugrastigim icin sesimi kullanabilecegimi
diisiindiim. Ug taksitle bir mikrofon satin aldim ve sermayesiz yapabileceginiz en fazla kazanci olan
seye yani bir YouTube kanali agmaya odaklandim. Evet kazang¢ 6n plandaydi ¢linkii 6niimde beni
bekleyen bir evlilik vardi. Etrafimdaki insanlara hikayeler anlatmayr ve sasirtmayl severdim.
Normalden farkli olarak, bunu tanimadigim kisilere yapacaktim ve bence olur gibiydi. Kanali agtim
logolari tasarladim hikayeler arastirdim metinleri yazdim ve yine YouTube’dan nasil montaj
yapilacagini 6grenmeye basladim. ilk videolarimdan birisi -ki sadece 4 dakika olsa da 9 giinde
hazirlamistim- hazirdi. Kanalima yulkledim ve g (3) izlendi. Bildiginiz dumdlz Ug. Birisi zaten ilk



abonem olan yan hesabimdi. Ama bu isin kurali belliydi. Yilmadan liretmeniz gerekliydi ki ilk ayimda
20 kiistir aboneye ulagmistim. Bu harika bir haberdi ama daha harikasi esimin Tirkiye Seker Fabrikalari
Ankara Genel Mudurligi’'niin Pazarlama Bolimine atanma haberiydi. Evet tim hazirliklarinin
karsihigini almig ve atanmisti. Ben ise her gegen glin bir seyler 6§renmekle mesguldiim. Bir ziyaretginin
(mUsterinin) dikkati nasil ¢ekilir, insanlar markanizda nelere 6nem gosterir, isletmelerin yaptigi hatalar
gibi teknik bilgilere bélimiimden hakimdim. iste tiim bunlari kanalima uyarlamaya baslamistim vakitle.
Bir marka yaratmaliydim. Bilinen bir imajim, o renk gorildugiinde akillara benim gelecegim bir rengim
dikkat gekici bir hareketim olmaliydi. Abonem artiyor ve ben kanalimi yani markami ister inanin ister
inanmayin “Universitede bir markanin yahut isletmenin stratejisini nasil 6grenmistik?” sorusuyla
ilerletiyordum. Belli bir renge, belli bir hitabete, ve kapanisa sahiptim. Ve basari biraz sans, bolca ¢aba
ile kaginilmazdi... Su siralar sizlere bu mesaji malikanemden yazmiyorum belki ama artik kendi isim var
diyebiliyordum. Clnki gegen tim o glinler, haftalar ve aylarin ardindan YouTube partneri olmayi
basarmistim. Taa Amerika’dan posta beklemis, is ortagi programina katilmis ve gercek para
kazanmaya baslamistim. Gerede’den mezun bir adamin artik Amerika’da vergi hesabi, Tirkiye’de bir
sahis sirketi ve YouTube irlanda’dan yatan parasi vardi. Bu kimileri adina kiigiik gdziikebilecek olsa da
benim hayatimda ki en 6nemli adimlardan biriydi. Oya hocanin istikrarindan gordiklerimle ile bu isin
pesini birakmamayi 6grenmistim. Isil ve Sileyman hoca sayesinde insanlara karsi nasil gergekten
samimi olabilecegimi fark etmis ve izleyicilerime o sekilde yaklasmistim. Tolga ve Volkan hocanin
asiladigl hitabet yetenegi ve diinya gorisiyle de simdi her hafta 200 binden fazla kisiye diinyadan
hikayeler anlatiyorum. iste bu onlardan &grendiklerimin sadece ¢ok ufak bir faydasiydi.  Sadece
akademik bir kazanim degil, gercek hayatin gercek faydalariydi.

Gerede’den cikip geldigimiz bu yolda artik evliyiz ve ¢ok mutluyuz iste. Ben Bentropi oldum ve o 3
izlenmeyle ciktigim yolda artik aylik 2 milyondan fazla izleniyorum. Esim ise rahat calisma hayatiyla
yani memuriyetiyle mesgul. Kendi istedigimiz isi kendi ¢abalarimizla edindik. Kazanci, imaji, statlsi
mithim degildi. ikimiz de istedigimiz seyi yapmayi basarabilmistik ki bundan &te bir basar bizce yoktu.
Artik bir memur ve bir YouTuber cift olarak size bu hikayeyi gururla anlatabiliyoruz. Bu hikayeden
cikaracaginiz dersler size kalmis. Yasadiginiz yeri imkanlari kotl olsa da glizellestirmek dersiniz, gercek
hayatin zorluklari dersiniz, insanlardan/hocalarinizdan saglayacaginiz fayda dersiniz, ne derseniz deyin
iste. Bence bu hikayenin 6zeti, ne istediginizi bilmek. Ne kadar kazanmak istediginiz, ne kadar rahat
calismak istediginiz, ne kadar tnlG olmak istediginiz, devlete sirtinizi yaslamak ya da bir sirkete CEO
olmak istediginiz falan hepsi size kalmis. Clinkii basari memur yahut YouTuber olmakla ilgili degil, o
seyi ne kadar mutlu olarak yaptiginizla ilgili. Ne kadar istediginizle ilgili. Ama bu gereksiz uzun TEDx
vari konusmasi yazim sonucunda size nagizane bir tavsiye verebilirim. Gergekgi olun, dnce ne yapmak
istediginize karar verin.

Sila & Fatih Sangali




